
 

 
Le Pavillon France 
 
  Une formule économique, 
 
  Un gain de temps, 
 
  La rencontre de futurs 

partenaires. 
 
 

 
BIG 5 SHOW 
 
  28 pavillons nationaux 

présents sur l’édition 2009 
du Big 5. 

 
  3 143 sociétés représentées 

sur une surface nette de 
45198 m2. 

 
  46 680 visiteurs 

professionnels, dont environ 
41% de visiteurs hors EAU 

 
 
 
 

Date limite d’inscription : 
 

1er juin 2010 
 

 
 

Bienvenue sur le Pavillon France 
 

BIG 5 SHOW 
 

Salon International du Bâtiment 
Dubaï 

 

 
 

En partenariat avec :  

22 – 25 novembre 2010 
 

 
 
 

 



 

  

 
L’INTERET D’UN PAVILLON FRANCE : 
 

En exposant sur le Pavillon France, vous rejoignez  
un groupement de stands accueillant des entreprises  
françaises réunies sous une bannière « France » 
permettant d’accroître votre visibilité et de bénéf icier de 
prestations subventionnées. 
 

 

 
Un moyen efficace pour :  
 
  Réduire vos coûts de participation 
 
  Concentrer vos efforts sur vos rendez-vous 
 
  Détecter des opportunités commerciales 
 

 

 
QUELQUES CHANGEMENTS IMPORTANTS A NOTER :  
 

 Le BIG 5 se transforme : avec l’introduction, cette année, d’une sectorisation partielle, sans 
que les organisateurs abandonnent cependant pour autant le concept de Pavillons Nationaux 
qui a fait le succès de cette importante manifestation.  

 
 Création de 2 grandes zones dédiées :  

 
 
- FACILITY SERVICES - Halls 3 & 4, consacrés aux secteurs suivants : HVAC (heating, 

ventilation, air-conditioning), plomberie, technologies de l’eau, salle de bain, cuisine, 
systèmes électriques, protection incendie, communication,  matériel et équipements de 
sécurité. 

- FACILITY CONSTRUCTION – Halls 8, Scheik Rashid & Scheik Maktoum : pierre, 
béton, métal, verre, marbre, céramique, maçonnerie, bois, plastiques, & composites, 
protection contre l’humidité, finitions enduits, carrelage, peinture, portes & fenêtres, 
petits systèmes de manutention, équipements spéciaux (aquariums, piscine, 
fontaines,etc…) 

 
 

 L’emplacement du Pavillon France change : Ubifrance dispose, dans le Hall 1, à proximité 
immédiate du pavillon allemand, d’une option sur une surface de 624 m2 se décomposant en 
8 ilots, et pouvant, le cas échéant, être étendue jusqu’à 783 m2. 

 
 PMV : tout comme en 2009, le Salon PMV, dédié aux gros matériels & équipements pour le 

BTP, va se tenir dans le nouveau Hall ouvert l’année dernière, repéré sur le plan sous la 
rubrique « Plant Equipment, Machinery & Vehicles ». Ubifrance n’a pas réservé d’espace sur 
PMV. Contact chez les organisateurs  sur simple demande.  

 

 
NOS OFFRES :  
 

 Une logistique clé en main très pratique : avec des stands tout équipés (*), une 
signalétique haute permettant de bien repérer le Pavillon France, un accompagnement 
convivial avec connexion internet, café, rafraichissements, une hôtesse interprète pour vous 
aider en cas de difficulté de communication… 

 
 Des informations marché avant et pendant le salon :  avec Petit Déjeuner Information pour 

les nouveaux exposants, permanence sur le stand Ubifrance des experts de la Mission 
Economique de Dubaï 

 
 Une promotion efficace : avec inscription de votre société au catalogue officiel, réalisation 

d’un cahier de présentation anglais/arabe à paraitre dans une grande revue spécialisée BTP, 
diffusion d’un communiqué de presse collectif aux principaux médias locaux. 

 
 (*) plancher technique, panneaux de séparation, éclairage de qualité + 1 prise, dotation en mobilier très complète et 
augmentant en fonction de la surface souscrite, 1 meuble de rangement, 1 présentoir à documentation, enseigne avec 
logo de votre société. 
 
 



 

  

 

 Bénéficiez avec nos forfaits des mesures d’accompag nement des entreprises mises  
en place par le Secrétaire d’Etat au Commerce Extér ieur :  
 

 Un meilleur subventionnement des projets proposés aux entreprises. 
 

 Une aide forfaitaire aux frais de déplacement des entreprises (transport et hébergement*). 

* Pour les entreprises effectuant le déplacement depuis la France 
(un seul forfait déplacement par entreprise participante). 

 

TARIFS DES OFFRES PROPOSEES : 
 

FORFAITS VALEUR DE LA 
PRESTATION 

SUBVENTION DE 
L’ETAT (à déduire) 

AIDE FORFAITAIRE 
AU DEPLACEMENT 

(à déduire) 

 
SOMME A REGLER 

PAR 
L’ENTREPRISE 

 
 
Stand individuel de 9 m² 
 

 
5175 € 

 
1775 € 

 
800 € 

 
2600 € 

 
Stand individuel de  12 m² 
 

6900 € 2600 € 800€ 3500 € 

 
Stand individuel de  18 m² 
 

10350 € 2850 € 800€ 6700 € 

 
Stand individuel de  24 m² 
 

13800 € 2500 € 800€ 10500 € 

 
Prix du m2 supplémentaire  
 

575 €   575 € 

 
Supplément forfaitaire stand en angle  
(en fonction de la disponibilité) 
 

500 €   500 € 

 
Forfait co-exposant  
 

500 €   500 € 

 
(*) le Forfait co-exposant permet à une société d’être hébergée par un exposant tout en bénéficiant de la promotion Ubifrance. 

 
OFFRE COMPLEMENTAIRE 
 
Communiqué de presse individuel  : spécifiquement dédié à vos produits. Tarif préférentiel pour les exposants 
du collectif France 550€ - 10% soit 495 €HT 
 

POUR LE CALCUL DE VOTRE BUDGET : 
 
En dehors du coût du stand, il faut par ailleurs co mpter environ :  

 
Package Vol / Hôtel  

 
1500 à 2000 € 

 
Envoi d’une caisse en maritime de 1 m3 / 1000 kg, s ur la base d’un aller simple, hors frais 
d’assurance . 

 

Environ 1000 €  

Nous vous adresserons, le moment venu, les coordonnées de prestataires spécialisés sur la zone. 
 

 
A SAVOIR EGALEMENT : 
 
Plusieurs Collectifs Régionaux  sont en préparation à l’initiative des CCI suivantes : Paris, Seine et Marne, 
Centréco, Lorraine et Franche Comté . Communication, sur simple demande, des coordonnées des 
responsables.  
 



 

  

 
UBIFRANCE VOUS ACCOMPAGNE TOUT AU LONG DE VOS PROJE TS : 

  
 Consultez le Service réglementaire, juridique 

et fiscal d’UBIFRANCE pour être informé 
en temps réel des évolutions réglementaires de 
votre secteur et de votre zone d’exportation. 

 
 Pensez au V.I.E (Volontariat International en 

Entreprise) : une procédure simple, flexible 
et économique qui vous permet d’être présent 
à l’international en confiant à un jeune diplômé 
une mission à l’étranger de 6 à 24 mois. 

 

 
 Communiquez efficacement dans la presse 

internationale grâce à notre réseau de Bureaux  
de presse qui prend en charge, pays par pays, 
vos relations presse à travers le monde. 

 
 Bénéficiez d’un programme de rendez-vous 

avec des contacts ciblés et décisifs pour votre 
activité en participant à des Missions de 
prospection.  

 
 Finalisez un contrat ou un partenariat, en faisant 

appel au SIDEX (Soutien Individualisé à la 
Démarche Export des PME/TPE) qui vous 
aidera dans le financement de votre 
déplacement. 

  
Pour connaître l’ensemble des prestations proposées par UBIFRANCE et les aides à 
l’export dont vous pouvez bénéficier, rendez-vous sur www.ubifrance.fr  
 
Pensez à l’assurance prospection COFACE, partenaire d’UBIFRANCE, pour couvrir les 
dépenses liées à votre participation à cet évènement. 

 
Retrouvez tous nos événements sur : 

www.ubifrance.fr/agenda et créez votre alerte e-mail afin 
d’être informé régulièrement et automatiquement 

des dernières actualités.  
 
 

Crédit photos : © Fotolia.com 

 

 

Date limite d’inscription : 
 

1er juin 2010 

Pour toute information 
complémentaire : 
 
 
CCI  International Lorraine 
 
Ghislaine FRIRY 
Tél. : 0820 20 30 38 
friry@nancy.cci.fr 
 
Frédéric BOURGUIGNON 
Tél. : 0820 20 30 38 
fbourguignon@vosges.cci.fr 
 

SALON PROJECT LEBANON 
Liban - Beyrouth – 1er au 4 juin 2010 
 
JO DE SOTCHI : RENCONTRE AVEC LE COMITE 
D’ORGANISATION ET DECIDEURS RUSSES 
Russie – Sotchi / Moscou – 22 au 24 juin 2010 
 
SALON KAZBUILD 
Kazakhstan – Almaty – 7 au 10 septembre 2010 
 
SALON INTERNATIONAL DU BATIMENT 
Maroc - Casablanca – 1er au 7 novembre 2010 
 
RENCONTRES ACHETEURS DU SECOND ŒUVRE 
Ukraine – Kiev – 13 au 16 novembre 2010 
 
SALON DENKMAL (CONSERVATION MONUMENTS) 
Allemagne - Leipzig – 18 au 20 novembre 2010 
 
 


